Le lundi est la journée ou la totalité du fonctionnement du logiciel sera visitée, le mardi la formation du lundi sera mise en exploitation et en paralléle des
traitements supplémentaires seront traités, vous aurez des travaux pratiques réels consécutifs a la présence de vos clients. Le mercredi est plus orienté vers une
consolidation des acquis, I'aprés-midi est traditionnellement plus libre dans la mesure ou vous pourrez utiliser votre formateur comme vous le souhaitez pour
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obtenir le résultat souhaité : la maitrise dans I'efficacité de votre nouveau logiciel de magasin.

|Schémil classique non exhaustif d’une fermation ELEUSIS

PREMIERE JOURNEE

DEUXIEME JOURNEE

TROISIEME JOURNEE

08:00

09:00

Présentation du logiciel - navigation dans ELEUSIS

Action face a la clientéle / les garanties

Action face a la clientéle { consolidation des acquis
sur la vente

10:00

ELEUSIS dans votre environnement

Action face 3 la clientéle / les actions

Action face a la clientéle / consolidation des acquis
SAV actions extérieures planning

[11:00

Création de votre base article personnalisée

Action face 4 la clientéle / le planning

Action face a la clientéle / paramétrage du
déversement comptable

12:00

Création de la base école et déroulement de toutes les
actions de ventes, quiz. question de rapidité

Action face a la clientéle / Etiquettes, quiz. question
de rapidité

Action face a la clientéle / point administratif,
sauvegarde, redevance, guiz, question de rapidité

[13:00

14:00

Déroulement de toutes les actions de ventes

Action face 34 la clientéle / import de bon de livraison

Travaux libres, sujets libres

[15:00

Traitement du sujet de l'inventaire

Action face 4 la clientéle / import de tarif
fournisseurs

Travaux libres, sujets libres

16:00

Inventaire suite

Action face a la clientéle / les garanties

Travaux libres, sujets libres

(17:00

SAV et actions extérieuras, planning

Action face 3 la clientéle / les fournisseurs non
automatisés

Faire un point global sur la formation

18:00

Cldture de caisse, quiz, question de rapidité, sujets libres

Action face 4 la clientéle / Cléture de caisse, guiz,
guestion de rapidité et sujets libres

Action face a la clientéle / Cléture de caisse, quiz,
question de rapidité et sujets libres

(19:00

20:00






